
IGAPE
Apoyos a la 

internacionalización 
empresarial



INICIACIÓN MERCADOS 

INTERNACIONALES



QUIERO EXPORTAR PERO…
ØPuede mi empresa exportar?, análisis de los recursos 
de la empresa: económicos, humanos, infraestructuras,... 

Ø Es mi producto exportable? Estudio de los productos 
que dispongo y su aceptación en los diferentes mercados.

Ø A dónde? Conozco el  mercado objetivo? Mercados con 
oportunidades?

Ø Cómo? En solitario o en cooperación con otras empresas. Vías de 
acceso al mercado. Utilización de tecnologías.

DIAGNOSTICO INTERNACIONALIZACIÓN 
Servicio gratuito de IGAPE: análisis en colaboración con la empresa y 

recomendaciones.  
Obligatorio para poder solicitar ayudas y servicios de Igapex.



Mentoring
Ø Puesta en contacto con un mentor (profesional con experiencia en 

internacionalización), que enseña, guía y ayuda a otra (el 
mentorizado) a través de una atención personalizada.

Y ADEMÁS...

Empresas de asistencia técnica 
Ø Directorio de empresas de asistencia técnica para 

internacionalización.



DIRECTORIO DE EMPRESAS DE ASISTENCIA 
TÉCNICA PARA LA INTERNACIONALIZACIÓN

44 EMPRESAS



¿CÓMO ELEGIR MI MERCADO?

Ø Conozco el  país?
Ø  Conozco el  mercado?
Ø  Conozco las reglamentaciones?
Ø  Conozco a mi competencia?
Ø  Hay barreras comerciales?
Ø  He calculado los costes?

WWW.EXPORTGALICIA.COM



• Fichas país 185 mercados internacionales
• Información sectorial:

Ø Oportunidades de negocio y cooperación;
Ø Estudios de mercado clasificados por organismo, país y sector;
Ø Flujos de importación-exportación;
Ø Directorio de ferias, asociaciones y publicaciones profesionales;
Ø Licitaciones.

• Búsqueda socios comerciales:
Ø Directorios de proveedores, importadores en USA y América Latina;
Ø Listas verificadas de contrapartes;
Ø Costes de importación, exportación y conversor divisas/medidas.

• Aduanas y Trámites:
Ø Documentos comerciales, de transporte, Aranceles e impuestos locales;
Ø Normativa sobre barreras a la importación, etiquetado de productos y estándares 

técnicos.

www.exportgalicia.com

http://www.exportgalicia.com/


Ø Base de datos de gestores de internacionalización. 

Ø Ayudas para contratación de gestores de internacionalización. 
(Plazo de presentación de solicitudes: 02/01/2014 a 03/02/2014)

NECESITO CONTRATAR PERSONAL ESPECIALIZADO

Beneficiarios: empresas con domicilio social en Galicia (pymes o no pymes -que sean 
sociedades mercantiles u otras sociedades con personalidad jurídica y objeto 
empresarial-) y organismos intermedios.

Concepto subvencionable: salario bruto anual de la contratación por cuenta ajena de un 
gestor IGAPEX de internacionalización, a tiempo completo o parcial, durante el primer 
año de vigencia del contrato laboral. Contrataciones a partir de 1/01/14 y hasta 
31/05/2015 (12 meses de contratación subvencionable). 

Importe ayuda: 75%  de subvención (+5% si la empresa pertenece a un cluster, +5%  si 
empresa de Lugo, Ourense, Ferrolterra o Costa da Morte, +5% si xestor = 0 < 30 años y 12 
meses en paro). Ayuda máxima: 15.000 € si centro de trabajo en  Galicia, 25.000€  si 
centro de trabajo en el extranjero.



GESTORES DE INTERNACIONALIZACIÓN

585 INSCRITOS



CONSOLIDACIÓN MERCADOS 

INTERNACIONALES



Ø Centro de excelencia en gestión empresarial

Ø Cooperex

Ø Red empresarial europea

Ø Ayudas Plan Primex

üNECESITO PONER EN MARCHA MI PLAN DE INTERNAC.
üNECESITO COOPERAR CON OTRAS EMPRESAS



CENTRO DE EXCELENCIA EN GESTIÓN DE 
INTERNACIONALIZACIÓN

Desarrollo de un Centro de Excelencia en Gestión de la 
Internacionalización de las Pymes Gallegas.

Objetivo:
Ø Apoyar el proceso de internacionalización de las empresas.
Ø La cooperación como fórmula de abordar la 
internacionalización.
Ø Estimular la internacionalización a través de la incorporación de 
de las TICs. 

Destinatarios: pymes gallegas que deseen incorporar mejoras 
innovadoras de mercado, orientadas a la internacionalización. 
Con diagnóstico positivo de potencial de internacionalización.



CENTRO DE EXCELENCIA EN GESTIÓN DE 
INTERNACIONALIZACIÓN

Actuaciones y objetivo por actuación:

1. Acciones de sensibilización e información. (objetivo 400 
empresas participantes). Se seleccionan 240 para:

2. Talleres de identificación de oportunidades de negocio. 
Talleres sectoriales y talleres país. (objetivo 240 empresas 
participantes). Se seleccionan 100 empresas para:
ü Creación de grupos de exportación (objetivo: 10 grupos de 

6 empresas cada uno = 60 empresas reciben asistencia 
técnica para la creación de grupos de exportación).

ü Desarrollo de planes de internacionalización (objetivo 50 
planes: 40 individuales y 10 de grupos de exportación = 
100 empresas beneficiarias de consultoría).



Ø De cara a facilitar la cooperación empresarial para proyectos de 
internacionalización, existe un espacio para que las empresas 
puedan poner de manifiesto su interés en cooperar con otras 
empresas.

COOPEREX

Ø Ejemplos de tipos de cooperación que se pueden difundir y/o 
consultar:
ü Implantación conjunta en el exterior;
ü Plataforma de exportación conjunta en origen;
ü Plataforma de promoción on-line;
ü Logística conjunta;
ü Grupaje;
ü Almacenaje común en destino;  
ü Gestor de exportación común;
ü Importador/ Distribuidor común. 



33 INSCRITAS









RED EMPRESARIAL EUROPEA. OBJETIVOS
Ø Mejorar la posición de las empresas en el mercado europeo.
Ø  Incrementar la competitividad de las empresas fomentando 

la innovación y la cooperación y promoviendo sinergias entre 
socios. 

Ø  Difundir entre las empresas las oportunidades que ofrece el 
mercado europeo y asesorarlas en aquellos aspectos 
necesarios para actuar a nivel comunitario.

Ø  Aumentar el número de socios en las propuestas de 
programas europeos, en particular VII Programa Marco.



600 
organizaciones

53 países



• Red Pexga:
Ø Red en 12 países: Brasil, China, Colombia, Estados Unidos, Marruecos, México, Reino 

Unido, Rusia.   Lima – Dubai – Nueva Delhi – Luanda o Ciudad del Cabo.
•    Red de Empresarios Gallegos en el Exterior: 

Ø  Red constituida por las asociaciones de empresarios gallegos presentes en 
distintos mercados que ponen a disposición de las empresas sus experiencias, 
contactos con instituciones, oportunidades de negocio… en dichos mercados:

Aragón, Argentina, Brasil, Cataluña, Euskadi, Estados Unidos, Madrid, 
México, Portugal, República Dominicana, Uruguay y Venezuela.

Y además:   
• Agentes Comerciales Mediadores: 

Ø Agentes con presencia y experiencia contrastada en Alemania, Australia, Brasil, 
Bulgaria, Canadá, China, Colombia, Eslovaquia, Estados Unidos, Francia, Hungría, 
India, Letonia, Marruecos, México Polonia, Portugal, Reino Unido, República Checa, 
Rumania, Rusia, Suecia, Ucrania, Venezuela, Vietnam y  Japón.

NECESITO APOYO EN DESTINO



FINANCIACIÓN



Ø Para fomentar y facilitar la cooperación entre empresas gallegas para: aunar esfuerzos, compartir costes y, 
si es el caso, estrategia y marca para establecerse por primera vez en nuevos mercados internacionales. 
(Plazo de presentación de solicitudes: 02/01/2014 a 03/03/2014)

AYUDAS PLAN PRIMEX

Beneficiarios: 
ü Agrupaciones sin personalidad jurídica propia o consorcios con personalidad jurídica de un mínimo de 

3 empresas con domicilio social o algún centro de actividad en Galicia (pymes o no pymes -que sean 
sociedades mercantiles u otras sociedades con personalidad jurídica y objeto empresarial-).

ü Organismos intermedios  y agrupaciones de estos (Clusters, asociaciones empresariales, consejos 
reguladores, y centros tecnológicos).

Conceptos subvencionables: Gastos de constitución y funcionamiento de una sociedad en el extranjero o un 
centro de actividad (en el caso de organismos intermedios representantes de un grupo de empresas). Gastos 
realizados y pagados entre el 1 de enero de 2014 y el 30 de junio de 2015.

Ø Gastos de Estructura: constitución y asistencia técnica, personal, servicios profesionales y alquiler;
Ø Gastos de promoción en el país de destino: publicidad, ferias, viajes…
Ø Otros gastos: registro propiedad industrial, homologaciones y certificaciones…

Cuantía y límites de la ayuda:  Porcentaje mínimo de subvención: 45%. Incremento por número de participantes 
en el proyecto: 5% por cada empresa gallega participante en la agrupación o consorcio adicional  al número 
mínimo requerido de 3 empresas gallegas, hasta un máximo de 70%. 
Incremento del 5%  por cada empresa asociada a cluster y/o por cada empresa u organismo intermedio 
participante en el proyecto, de: Lugo, Ourense, Ferrolterra y Costa da Morte.
Porcentaxe máximo de axuda: 80% de subvención sobre os gastos subvencionables. Límite máximo de axuda 
100.000 €. Y por cada empresa u organismo intermedio adicional, se incrementará el límite anterior en 10.000 €, 
hasta alcanzar un límite máximo conjunto de 150.000 €.



Muchas Gracias
   www.igape.es

Tel: 902 300 903
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